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KORAY KUVVET, FORD TRUCKS:

“Romania este cea mai mare
piata de export in Europa
pentru Ford Trucks”

® Vinzarile Ford Trucks Roméania au crescut cu 42,8%, in 2019 ® “Ford Trucks si-a mentinut pozitia de lider de piatd in segmentul de Vehicule pentru
constructii, si in zona de Vehicule municipale”

Stefano Albarosa: "Vanzarile de autovehicule
grele din Romania au fost influentate, anul trecut,
de un cumul de factori ce au dus la multe
incertitudini: Pachetul Mobilitate, instabilitatea
politica, dezbateri ample despre motorizarile
viitorului, introducerea tahografului inteligent".

Reporter: Cum aratd industria
camioanelor din tara noastra si care
este potentialul de crestere?

Stefano Albarosa: Anul 2019 a
fost unul dificil pentru piata, sem-
nalandu-se o coborare importanta a
vanzarilor de vehicule comerciale.
Vanzarile de autovehicule grele
din Romania au fost influentate,
anul trecut, de un cumul de factori
ce au dus la multe incertitudini: Pa-
chetul Mobilitate, instabilitatea
politica, dezbateri ample despre
motorizarile viitorului, introduce-
rea tahografului inteligent. Toate
aceste incertitudini nu au ajutat de-
loc 1n luarea deciziilor de a investi
in flote noi, ceea ce s-a simtit mai
ales de la trimestrul al doilea, la al
treilea, cand vanzarile au scazut cu
mai mult de 30%. Totusi, volumele
Ford Trucks s-au dublat fata de
cele din 2018 si se asteapta sa crea-
sca si in 2020 cu peste 20%, Intr-o
piatd ce va continua sa stagneze,
datorita faptului cd ofera cel mai
bun raport calitate-pret, cost/km, si
valoare adaugata pentru afacerile

Mk Share
Year S 5017 S2
2017 29 0.8% 77
2018 13 3.0% 199
2019 1 301 7.2% 253

2020

clientilor, pentru a deveni mai
competitivi.

Reporter: Anul trecut ati anun-
tat atingerea recordului de 1000 de
camioane livrate in tara noastra.
Care sunt estimarile pentru anul n
curs?

Stefano Albarosa: Pentru al do-
ilea an consecutiv, am reusit per-
formanta de a ne mentine pozitia de
lider de piata in segmentul de Vehi-
cule pentru constructii, cu o cotd de
piata de 28,3%, precum si in zona
de Vehicule municipale cu o cota
de piata de 68,9%. Am atins o cifra
de afaceri, la sfarsitul anului 2019,
de 53 milioane euro pentru vanza-
rea de vehicule noi si rulate si 10
milioane euro in service, cu o
crestere de la 35 milioane euro, re-
spectiv 8,5 milioane euro in 2018.
Obiectivul pentru 2020 este atinge-
rea unei cote de piata de peste 10%,
in urcare de la 8,1% in 2019,
printr-o crestere organica ce ar tre-
bui sa situeze brandul Ford Trucks
in topul primilor trei jucatori din
domeniu, raportat la volumele de

Mk Share Total Mk Share
S2 Total
2.6% 106 1.6%
53% 312 4.1%
9.4% 554 8.1%
700 1%

pandemia de coronavirus.

in operatiunile Ford Trucks.

camioane noi vandute in Romania
pand in anul 2021.

Reporter: Ford Trucks operea-
za in prezent in Europa Centrala i
de Est. Aveti in plan dezvoltarea
operatiunilor si pentru piata din
Vest?

Koray Kuvvet: Ford Trucks are
o strategie de expansiune comple-
xda, urmand ca de la inceputul ace-
stui an sa definitiveze reteaua de
distribuitori in Europa de Vest, ce a
inceput in 2019 cu adaugarea pe
harta Ford Trucks a Spaniei, Portu-
galiei si Italiei. Aceasta etapa vine
dupa finalizarea strategiei de dez-
voltare a retelei in Europa Centrala
si de Est. De asemenea, reteaua de
service existentd in Europa de Vest
este in proces de Imbunatatire.

Reporter: Ce procent reprezinta
tara noastra in ponderea vanzarilor
companiei la nivel international?

Koray Kuvvet: Romania, a fost
un pionier in Europa pentru Ford
Trucks, din numeroase puncte de
vedere. De asemenea, este i cea
mai mare piata de export in Europa
pentru Ford Trucks in ceea ce pri-
veste volume si cota de piata.

Reporter: Care este cota de pia-
td a companiei in tara noastra si ce
estimari aveti pentru anul in curs?

Stefano Albarosa: in primul an
de activitate, Cefin Trucks, in cali-
tate de importator si distribuitor al
Ford Trucks, a inregistrat vanzari
de 157 de unitati (1% pentru seg-

Tara noastra a fost un pionier in Europa pentru Ford Trucks si
reprezinta cea mai mare piata de export de pe continent, po-
trivit reprezentantilor Cefin Trucks.

in plus, Ford Trucks estimeaza ca volumele companiei vor
creste in 2020 cu peste 20%, intr-o piata ce va continua sa
stagneze sau chiar sa scada pe fondul crizei declansate de

Stefano Albarosa, fondator si CEO Cefin Trucks si Koray
Kuvvet, managing director Europa de Est si Balcani pentru
Ford Trucks ne-au acordat un interviu in care ne-au vorbit de-
spre evolutia industriei camioanelor, despre planurile de dez-
voltare ale companiei, dar si despre importanta tarii noastre

mentul de transport, 17% pentru
segmentul de constructii si 7%
pentru segmentul de vehicule spe-
cializate), cu o cota de 2,36%. inal
doilea an, compania si-a indeplinit
si depasit obiectivul stabilit, sur-
clasand deja, in semestrul al doilea,
doi competitori cu o prezenta tradi-
tionald pe piatd. Numarul unitatilor
vandute s-a dublat, ajungand la
357, iar cota de piata la 4,1%.
Vanzarile au crescut $i mai mult in
2019, cupeste 555 de unitati livrate
si o cotd totald de piatd de peste
8%, cumuland in noiembrie 2019
un total de peste 1000 de unitati
Ford Trucks, cifra celebrata alaturi
de parteneri si clienti. Datorita lan-
sarii F-MAX, un vehicul perfect
potrivit pentru transportul interna-
tional, Cefin Trucks intentioneaza
sd-gi mareasca cota de piatd in seg-
mentul respectiv, unde potentialul
de crestere ramane foarte ridicat.

Reporter: Care este importanta
activitatii de service in business-ul
Ford Trucks Romania?

Stefano Albarosa: Cefin
Trucks le ofera clientilor sdi un set
complet si competitiv de servicii
post-vanzare, prin centrele sale din
Bucuresti, Brasov, Deva si Arad si
prin reteaua sa de parteneri de ser-
vicii in Constanta, Craiova, Bacau,
Suceava, Baia Mare, Oradea,
Timisoara si Cluj. Reteaua de di-
stributie si asistenta tehnica Ford
Trucks este prezentd in orasele Bu-

Koray Kuvvet: "Ford Trucks are o strategie de
expansiune complexa, urmand ca de la inceputul
acestui an sa definitiveze reteaua de distribuitori
in Europa de Vest, ce a inceput in 2019 cu
adaugarea pe harta Ford Trucks a Spaniei,

Portugaliei si Italiei".

curesti, Constanta, Craiova,
Timisoara, Arad, Deva, Brasov,
Bacau, Suceava, Baia Mare, Ora-
dea si Cluj. Cu peste 18 ani de ex-
perienta in reparatii pentru camioa-
ne si remorci, efectudm reparatii
complexe de mecanica, electrica si
tinichigerie pentru toate tipurile de
vehicule si semiremorci.

Reporter: Care sunt solutiile
Ford Trucks pentru cresterea cotei
pe segmentul Cap Tractor, avand in
vedere cd este cea mai mare divizie
din tara noastra?
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Stefano Albarosa: in 2020 ne
vom concentra pe modelul desti-
nat activitatilor de transport inter-
national — Ford F-MAX, segment
in care potentialul de a creste cota
noastra de piatd este mai mare, $i
mizam pe atingerea unui procent
de 5% a acesteia. in momentul de
fata, avem un produs care intru-
neste cerintele pietei, o retea de af-
ter-sales in continud dezvoltare,
lucru care ne va ajuta pe viitor.
Avem un portofoliu de clienti care
au incercat produsul si sunt foarte
multumiti. Toate aceste premise
nu fac altceva decat sa ne incuraje-
ze ca vom ajunge acolo unde
ne-am propus.

Reporter: Care a fost cifra de
afaceri a companiei anul trecut si
ce estimari aveti pentru anul in
curs?

Stefano Albarosa: Ford
Trucks, a realizat vanzari totale de
50 de milioane de euro (vehicule
noi si rulate) anul trecut, in
crestere cu 42,8% fata de nivelul
din 2018 (35 milioane de euro).
Venituri suplimentare, cu o valoa-
re de 10 milioane de euro, s-au ob-
tinut din operatiunile de service,
dupa o majorare de 17,6% fata de
cele 8,5 milioane de euro raportate
pentru 2018.

Reporter: Vd multumesc! m




